
地域ビジネスのはじめかた

受講生募集

地域で成功するビジネスのからくりを伝授
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2017 あなたの起業を応援します！
夢をかたちにする充実の５日間

塾業創
スタート7月 25日 火

対象

日時

会場

定員

共同開催

独立開業を目指す、サラリーマン、OL、主婦、学生の方
創業後５年未満の方、経営の基本を学びたい方
平成29年

30名

 本事業は、 起業に必
要な知識とスキルの習
得、 受講者同士の人的

ネットワークの構築のほ
か、 講義やグループワー

クを通じて、 皆さんの創業へ
の想いやビジネスアイデアをビ

ジネスプランという目に見えるかた
ちにすることを目的としています。

先着順
受付

事業を始める！と
決断した時から

開業までの「するべき事」
知ってますか？

主催 後援

裏面の申込欄を
御覧ください

申込受付開始

宮代町百間1015-1

0480-35-1661

本創業塾は各市町村の「特定創業支援事業」の対象です

宮代町商工会

東武スカイツリーライン

西口

宮代町役場

ACCESS

進修館

85

P

かわしん

JA

東武動物公園駅

笠原小

西口より
徒歩 10分「５日間すべて受講」して、実践的な創業計画書を作成された方に

創業時の特典があります。
①法人登記の際の登録免許税が軽減されます
②無担保、第三者保証人なしの創業関連保証の枠が１，５００万円に拡充されます

詳しくは

お問合せ

下さい

６／１～

7
25
１９：００〜２１：００　　　２時間 ×５日間コース

火
8
1火

8
29火

8
8 火

8
22火

受講料無料

あなたの

夢を応援
します！



はじめての

創業

【講師】
Step up consulting 株式会社　
代表取締役
創業・経営コンサルタント 山内 正明 氏　

【こんな方が受講しています】
○創業を決めた方、副業で始めたい方、すでに創業しているが経営知識を得たい方
○パートで働くより、自分のノウハウを生かして事業を始めたい！と思った方
○短時間や在宅でもできるビジネスをやってみたい育児中の方
○定年後に何かやってみようと思っている方

創業塾 受講申込書

個人情報の取り扱いについて 創業塾へ受講をお申込された方のお名前 ・ ご住所 ・電話番号などの情報は、 開講のご案内、 カリキュラム変更等に
伴う諸連絡に限って使用致します。 なお、 この申し込みをもちましてご承諾いただけたものとさせていただきます。

○○○商工会「創業塾係」（担当○○）
0480-00-0000TEL: 0480-00-0000FAX:

申込先
問い合せ先

お申込は F A Xまたは右の Q Rコードより申込フォームをご利用下さい

夢を叶える第一歩
今すぐお申込ください

申込みフォーム
ＱＲコード

年齢

E-mail

氏名

現在の
ご職業

住所

〒

創業
予定業種

性別

創業
予定日

連絡先
携帯番号

受講生は別途専門家や商工会経営指導員
による個別相談を無料で受けることが
できます。
商工会があなたの創業をサポートします

先着順受付
６／１～申込受付開始30名

定
員

埼玉県・商工会・中小企業庁委託事業の専門家として
創業・マーケティング・Facebook・Line@等の SNS
ビジネス活用セミナー講師として活躍
加須駅前に創業支援付きのシェアオフィスを運営

創業準備する段階で
知っておかなければならない５つのこと

7/25
19:00-21:00

8/1
19:00-21:00

事業を始める！と決断した時から
開業までの道のりについて学びます。

創業に必要な手続き
開業の手続き説明、

法人と個人事業の違いについて
資格が必要な事業とは？

採算の取れるビジネスモデルを
計画する３つの考え方

創業資金の調達方法
日本政策金融公庫
創業融資のご案内

あなたのビジネスが
「採算のとれるもの」かを考えます。

業種別の創業計画を説明

8/8
19:00-21:00

経理・税務を学び、
事業の現状を理解できる経営者になる。

従業員を雇用するときのルール

儲かったらいくら納税するのか？
事業主が知っておくべき５つの税金とは？

新たに人を雇用するときの手続き
社会保険や労働保険（労災保険・雇用保険）

事業主が負担するコストについて

8/22
19:00-21:00

お客様を獲得するための
４つのメソッド
創業して継続的に

売上を確保することができますか？
限られた経営資源でできる

顧客獲得方法にはどんなものがあるのか？
地域で人気の店がやっていることは何か？
事例を紹介しながら、あなたのビジネスに
当てはまる方法を講義やグループワークで

検討します。

8/29
19:00-21:00

広告戦略で重要な７つのポイント
効果のある広告と効果のない広告は

どこが違うのか？
顧客ターゲット選定や
キャッチコピーを中心に
売れる広告手法を学びます。

創業計画作成のポイント
売上・利益計画を中心に
第三者に説明できる

実践的な計画書作成を学びます。

【経営】

【財務】 【経営・人材育成】

【販路開拓】 【販路開拓】

昨年は定員の２倍以上のお申込みがあった人気の講座です。
お早めにお申し込みください。

創 業塾
カリキュラム

お申込み受付後に担当者から
受付完了のご連絡をさせていただきます。
受付完了の連絡が土日祝を除く３営業日を経過しても
ない場合はお手数ですが、 ご連絡ください。

５日間
参加できる方が
お申込できます。


